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Llega la nueva factura electronica

»Las companias tienen hasta el 1 de julio de 2025 para adaptar su contabilidad a la normativa,
cuyo incumplimiento puede acarrear multas de hasta 50.000 euros por ejercicio fiscal

Cristina Ruiz. MADRID

Lainminentellegada delaFactu-
raElectrénica Obligatoriarevolu-
cionard el panorama empresarial
espanol, sobre todo porque esta-
r4 condicionada por la Ley Anti-
fraude y la Ley Creay Crece, que
generan dudas en auténomos y
micropymes porlos significativos
cambios que sufrirdn sus proce-
sos de facturacién y contabili-
dad.

En este marco, empresas como
TeamSystem quieren llevar lo di-
gitalatodoslosnegocios, facilitan-
do y evitando sobresaltos en esta
obligada transicién. Como mues-
tra de esta necesidad, las cifras de
esta multinacional: en 2023, el
Gruporegistré unvolumendene-
gociode 851 millones de euroscon
un crecimiento del 22% con res-
pecto al ano anterior, atendiendo
amas de dos millones de clientes
através de sus plataformas digita-
les y en la nube, donde cada afio
se gestionan mas de 480 millones
de facturas electrénicas con un
volumen de negocios superior a
10s900.000 millonesde euros.Ylas
perspectivas para este afio son de
lo mas halagiienas, ya que la ma-
rana legislativa que se avecina
acelerara los procesos de digitali-
zacién de las facturas.

Fundado hace mas de 40 anos
en Pesaro (Italia), TeamSystem
aterriz6 en 2021 en Espana, don-
de ya cuenta con clientes de la
talla de Telefénica, Vodafone,
Masmovil o Kutxabank. Un creci-
miento que ha sido posible gra-
cias a una estrategia de compras
y adquisiciones de companias
como Software DELSOL, Aplifisa,
Acumbamail, Asesor Excelente o
Billin -buque insignia de la em-
presa en nuestro pafs, al ser la
Unica que cuenta con una intui-
tiva solucién de facturacién enla
nube con aplicacién mévil para
auténomos y micropymes-.

En este contexto, la compania
estd ultimando un informe para
radiografiar la situacién del eco-
sistema empresarial espanol fren-
te alametamorfosis que provoca-
réla facturacién electrénica.

Emilio Martinez, Country Ma-
nager de TeamSystem Espana,
explica que las nuevas normati-
vas exigirdn a los negocios que
emitan facturas electrénicas y
utilicen software homologado,

DREAMSTIME

La Factura Electrénica Obligatoria supondra una revolucién en el panorama empresarial espaiol

Se exigira a los
negocios que utilicen
un software
homologado,
eliminando Excel»

Emilio Martinez
Country Manager de TeamSystem

eliminando los métodos manua-
les de facturacién como Excel o
Word.

Este cambio, a su juicio, au-
mentard la eficienciaylaproduc-

La nueva regulacion
impulsara la
digitalizacion del
tejido empresarial
espanol»

Marcos de la Cueva
CEOdeBillin

tividad, ya que las empresas ten-
dran mejor control sobre sus
finanzasyflujo de caja, ahorraran
tiempo y dinero en tareas repeti-
tivasypodran centrarseenel cre-

cimiento desunegocio. «<Ademads,
elsoftware basado enlanube per-
mite trabajar desde cualquier lu-
gar, promoviendo la sostenibili-
dad ambiental al renunciar al uso
de papel. El éxito de TeamSystem
con la facturacién electrénica en
Italia sirve comomodelo que que-
remos replicar en Espana, impul-
sandolatransformacién digital de
pymes y profesionales», indica
Martinez.

La Ley Antifraude se aplicara
de manera uniforme para todos
los negocios con la fecha limite
del 1 dejulio de 2025. Marcos de
la Cueva, CEO de Billin, expone
quelaLey Creay Crece se imple-
mentard de manera gradual se-
gun el volumen de facturacién
del negocio. «Las empresas que
facturenmas de ochomillonesde
euros tendrdn un ano para adap-
tarse a la factura electrénica,
mientras quelos pequenos nego-
ciosylosauténomostendran dos
anos. Para enviar facturas elec-
trénicas, serequiere un programa
de facturacion, por eso ambas
leyes estan estrechamente rela-
cionadas», senala de la Cueva.

LanuevaLeyafectard alasem-
presas y auténomos que emitan

facturasytengansede en Espana,
excepto en el Pais Vasco, que ya
cuenta con supropiafacturaelec-
trénica, TicketBAI.

LaLeyCreayCrecetiene como
objetivo principal impulsar el
emprendimientoyreducirlamo-
rosidad mediantelamejoradelos
periodos medios de cobro de py-
mesyauténomos. Porsuparte, la
Ley Antifraude se centra en lare-
duccién del fraude fiscal y la lu-
chacontralas dobles contabilida-
des, fortaleciendo la integridad
del sistema tributario. «<Ambas
normativas supondran unimpul-
so importante para la digitaliza-
cién y modernizacién del tejido
empresarial en Espana», anade
Marcos.

Por un lado, la Ley Antifraude
exige usar un software certificado
que cumpla con los requisitos
impuestos por Haciendaygaran-
tice la integridad, conservacion,
accesibilidad, legibilidad, traza-
bilidad e inalterabilidad de los
registros. La Ley Crea y Crece in-
troduce la factura electrénica
como nuevo estandar enlasrela-
ciones comerciales entre empre-
sas y auténomos.

Aunque quedan algunos requi-
sitos pendientes por publicar, Emi-
lio Martinez advierte de que las
multas por incumplimiento pue-
den acarrear sanciones de hasta
50.000euros por ejerciciofiscal, por
lo que es recomendable iniciar la
adaptacién cuanto antes.

Compaiias como TeamSystem
y Billin pueden apoyar a las em-
presas en la adaptacién de su fac-
turacion. «Billin con su amplia
experiencia en la factura electré-
nicadelPais Vasco,y TeamSystem,
como lider en Italia y grupo euro-
peo que gestiona el mayor volu-
mendetransacciones de estetipo,
tienen la experiencia necesaria
para allanar el camino alos nego-
cios y acompanarlos en su trans-
formacién digital. Sus herramien-
tasestandisenadasparaserusadas
de forma muy sencilla e intuitiva,
ysu equipo de atencidn al cliente
(formado por personas, no por
bots) siempre estd disponible para
ayudar a los usuarios en cuestio-
nesrelacionadas con el producto,
asicomoenaspectoslegales. Ade-
mas, somos expertos en gestionar
las ayudas del Kit Digital para que
el usuario no tenga que pagar
practicamente nada», concluye
Marcos de la Cueva.



