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Una de cada cinco empresas detecta
trabas en el mercado tnico europeo

ENCUESTA/ Las firmas locales ven cada vez mas negocio en la UE, pero la normativa sobre circulacion
de bienes y servicios esta todavia inacabada por requisitos de clientes y gobiernos.

B.Garcia. Madrid

Elmercado tinico europeo to-
davia debe soltar lastre. Tras
medio siglo de integracion

QUE OBSTACULOS DETECTAN LOS EMPRESARIOS EN LOS PRINCIPALES MERCADOS

Los cinco mayores socios comerciales.

econdmica, las Administra- 4 \ b} \

ciones de los Estados miem- REINO UNIDO ALEMANIA

bros siguen manteniendo una 5° cliente comercial ﬁ 2° cliente comercial '
regulacion excesiva que de- 5° lugar por nimero de obstaculos 4° lugar por niimero de obstéculos
beriahabersidoya finiquitada | Lasempresas de transformados y bebidas, agricolas y metales I~ 4 Las empresas del sector delos transforfmiados

con las directivas de libre cir- son las que més obstaculos encuentran. Diferentes normas ¥ las bebidas, las que mas quejas presentan.

culacién de bienes y servicios.
Una de cada cinco empresas
espaiolas encuentra todavia
dificultades para exportar al
mercado europeo, segin se
desprende de una encuesta
realizada por CEOE en cola-
boracién con el Ministerio de
Economia, publicadaayer.

A pesar de que Europa es
cada vez mas un mercado
tangible para el empresariado
espafiol (el 70% ve en él opor-
tunidades de negocio, frente
al 65% del barémetro ante-
rior), el niimero de problemas
detectados no disminuye. La
patronal ha entrevistado a un
total de 900 directivos locales,
de los que 176 se han quejado
detrabas enlaregion comuni-
taria. De los 689 “problemas”
que han encontrado, unos 184
son considerados directa-
mente como “obstaculos co-
merciales”, que responden
basicamente a una legislacion
abusiva muy restrictiva y a la
accion proteccionista de los
gobiernos de los Estados
miembro.

Obstaculos

;Cuales son los principales
perjuicios para el empresaria-
do? Aligual que ocurre con la
administracion espafiola, lo
que mas lamentan los empre-
sarios es el retraso de en los
pagos de las operaciones co-
merciales. El secretario de
Estado de Comercio, Jaime
Garcia-Legaz, y el secretario
general de CEOE, José Maria
Lacasa, coincidieron en afir-
mar que la morosidad de los
clientes es consecuencia di-
recta de la crisis econdmica
que vive buena parte de Euro-
pa, y que afecta letalmente a
las pymes. Los impagos supo-
nen el 50% de los problemas
detectados por la empresa. A
gran distancia de ambos me-
canismos se encuentran las
trabas en lanormativa técnica
(25%), como por ejemplo la
armonizacion de productos, y
en tercer lugar, se denuncian
los obstéculos relacionados
con la politica de envases y
embalajes, por el etiquetado.

técnicas en el comercio de piedray marmol. Trabas
administrativas en el mercado de ganado vacuno, en el que no
aceptan la certificacion sanitaria espafiola. Exigencias en

etiquetaje de vinos y cava.

En envases y embalajes se.dgtectan
exigencias excesivas en la bolleria industrial;
{J> hay competencia desleal en el mercado de'o:

citricos.y dificultades en concursos ptiblicos.
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FRANCIA
Primer cliente comercial

2° lugar en niimero de obstaculos
Las empresas del sector de transformados y
bebidas son las que més padecen la falta de
mercado (inico. Falta de armonizacion de las
normas técnicas. Tasas sobre el impuesto del
aceite. Competencia desleal en grandes
cadenas de supermercados mediante la
fijacion de precios.

/) DN ITALIA

PORTUGAL < 4° clientecomercial
Tercer cliente comercial Primer-lugarenfiimero de obstaculos
Tercer lugar en niimero de obstaculos Las empresas del textil y de transformados
Bienes de equipo, metales y textil son las mercancias que encuentran de bebidas sonas que més obstaculos
mayor resistencia. Falta de armonizacién de la idoneidad técnica para hallan. Frecuentes retrasos en los pagos y
la construccion. frecuentes retrasos en los pagos y competencia falta de armonizacion de normativa
desleal con ayudas estatales al transporte de mercancias para la medioambiental y técnica. La segunda queja
exportacion, detectada en el sector de alfombras y felpudos. son las trabas administrativas.
Fuente: CEOE y Ministerio de Economia Expansion
Fallos a la hora de vender en Europa mantiene una relacién de
prestacion de servicios con
La morosidad de Las normas técnicas, Los obstaculos en Europa es relativamente me-
los clientes representa que definen las envases y embalajes nor. (Espafia no aparece en
el 50% de los obstaculos caracteristicas de un suponen el tercer fallo ninguno de estos capitulos no

detectados por los
encuestados. La morosidad
es unade las principales
causas de lainsolvencia de
las empresas, principalmente
en periodos de crisis
econdémica, que también
afecta a la Unién Europea.

Dentro de los obstaculos
comerciales mas dafiinos pa-
ralas empresas se encuentran
principalmente las que tienen
que ver con los servicios, tan-
to profesionales, como a em-
presas y en la construccion.
Por ejemplo, existen grandes

producto, constituyen un
cuarto de los obstaculos.
Los més numerosos tienen
que ver con la falta de
armonizacién de productos,
y alin no se reconocen

los certificados y
homologaciones esparioles.

dificultades para acceder a li-
citaciones publicas —el princi-
pal canal comercial en servi-
cios- en paises como Francia
(por ser de nacionalidad ex-
tranjero se establecen requisi-
tos discriminatorios), Polo-
nia, Hungria y Rumania, don-

del mercado tinico mas
nombrado. Se refiere alas
exigencias de los clientes
respecto del etiquetado
de los productos, aunque
existen normas para fijar
un minimo de informacién
obligatoria en la UE.

de este sector esta creciendo
fuertemente. Los encuesta-
dos también lamentan las exi-
gencias de colegiaciony de es-
tablecimiento previo para po-
der operar en muchos paises
europeos. Por este motivo, el
numero de empresas que

porque no infrinja las directi-
vas europeas, sino porque las
firmas locales nolo sufren).

Los sectores mas perjudi-
cados son el de transforma-
dos y bebidas (20%) debido a
los altos requisitos sanitarios;
el textil (10%), los bienes de
equipo (10%) y metales (8%).

Paralelamente a las dificul-
tades en el mercado europeo,
Economia se propone solven-
tar las divisiones en el comer-
cio doméstico, y prevé apro-
barlaley de unidad de merca-
do en enero, que conllevara
unalicencia inica paratodoel
territorio nacional
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