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Los sectores mas afectados
Automovil Agroalimentacion Infraestructuras

La industria del automévil esta en el centro
de las negociaciones y seria de las mas
beneficiadas en el acuerdo. Los fabricantes
europeos, que luchan principalmente contra las marcas
asiaticas, deben pagar unimpuesto del 2,5% del valor del
producto en EEUU, pero ademas tienen sobrecostes de otro
20% para llevar a cabo las exigencias de homologacion. La
Comisién Europea calcula que la eliminacion de estas trabas
tendria unimpacto de 65.000 millones en la economia europea,
aproximadamente el 0,5% de su PIB. Los grandes fabricantes
son, por orden, Alemania, Francia, Reino Unido, ltalia y Espafia.

Tanto en EEUU como en la UE la agricultura
ha sido siempre un sector intervenido y
subvencionado, por lo que parece que sera
la actividad con menos posibilidades de liberalizacion.

No obstante, las negociaciones apuntan a una apertura
“bidireccional”. EEUU esta especialmente centrado en la
exportacion de cereales como el trigo y la soja, mientras que
laindustria europea vende productos mas elaborados, como
por ejemplo el vino de Rioja, el queso o el jamén serrano.
Actualmente, algunos productos europeos como la carne o los
lacteos pagan aranceles muy elevados al entrar en EEUU.

Si bien ya existe un importante flujo reciproco
de inversiones en infraestructuras, proyectos
inmobiliarios y obra publica (sector en el que
varias empresas espafiolas despuntan desde hace afios

en EEUU), atin existen determinadas politicas proteccionistas
en varios Estados americanos que restringen el acceso a
licitaciones publico-privadas. Segtin un documento de FAES
que analiza el Tratado, “una liberalizacién sustancial de las
normativas sobre contratacion publica en la UEy EEUU es
una condicién necesaria para la reduccién de las barreras
comerciales” entre ambos bloques.

La UE y EEUU negocian su gran alianz

UN ‘SUPERCONTINENTE’ PARA EL COMERCIO MUNDIAL/ | 0s dos grandes bloques occidentales inician la segunda ronda de conversacion
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La suma de los territorios de
EEUU y la UE representa tan
solo el 2,7% de la superficie
total de la Tierra. Bastante

UNA ALIANZA QUE CAMBIARA LA ECONOMIA INTERNACIONAL
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la Comision Europea sefiala
que laeconomiade EEUU ga-
narfa 95.000 millones de eu-
ros al afio, y la UE 119.000 mi-
llones. Entre ambos bloques

cial es favorable a los segun-
dos: en 2012 exportaron pro-
ductos a EEUU por un valor
de 270.112 millones de euros,
mientras que importaron

celarias que afectan a deter-
minadas actividades (seguri-
dad alimentaria, sanidad, au-
tomocion y movilidad laboral,
entre otras) y que entorpecen

Si bien el arancel
medio es bajo, varios

opinion, por ejemplo, de Fe-
derico Steinberg, investiga-
dor de Economia Internacio-
nal del Real Instituto Elcano.
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gentes que explican el interés
de EEUU y la UE por cons-
truir un drea donde la circula-
cion de bienes y servicios esté

productos, con el objetivo de
estimular sus industrias na-
cionales. Si bien en ambos
continentes los aranceles son

Aduaneros y Comercio
(GATT, en sus siglas en in-
glés) y sus sucesivas rondas.
Por lo tanto, el nuevo acuerdo

UE el liderazgo en la fijacion
de las reglas de juego de la
economia internacional, que
ya tuvieron después de la Se-

to para recuperar el liderazgo
y, por tanto, lograr mayor in-
fluencia en el escenario inter-
nacional”, explica Steinberg.
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Cultura Servicios profesionales Servicios financieros
El ambito de la cultura, principalmente k
de la produccién audiovisual, quedé fuera
finalmente del Tratado de Libre Comercio.

El Gobierno de Francia presioné hasta el tltimo momento para
que no se incluyera esta actividad, ya que Paris quiere mantener
cierto proteccionismo para asegurar la produccién doméstica.
Este campo también incluye la propiedad intelectual y

os derechos de autor. Francia ha impuesto esta decisién para
sostener cuotas de emisién nacionales en las cadenas y limitar
asi la libertad comercial en este tipo de producto. El cine es

uno de los grandes mercados exportadores de EEUU.

Con una Europa todavia en los inicios de la
integracion de su sistema financiero, parece
todavia muy lejana la armonizacién bancaria
con EEUU. Auin existen multitud de obstéculos normativos
financieros entre ambos bloques, principalmente por la falta
de reconocimiento entre sus instituciones financieras. Algunas
de esas barreras son: la exigencia de un registro a los bancos
extranjeros que operan en EEUU, requisitos especiales para
las declaraciones fiscales de compafiias extranjeras en EEUU y,
en sentido contrario, ciertas normas de Estados de la UE

para los bancos no europeos que operen en el continente.

Las restricciones de empleados profesionales
(aquellos que requieren de alguna acreditaciéon
universitaria o certificado, como médicos,
abogados, arquitectos...) es uno de los grandes problemas
comerciales entre Europa y EEUU. El reconocimiento
transoceanico de estas calificaciones profesionales puede
ayudar a mejorar la movilidad profesional. Sin embargo, queda
todavia restringida la libre circulacion de extranjeros, por lo que
el avance podria ser mayor. Sin embargo, este reconocimiento
permitira de facto que los profesionales puedan ejercer

su actividad a ambos lado del Atlantico.

omercial

tre los dos aportan la mitad del PIB

ergentes como China, India o Japon.

Algunos expertos de
EEUU son escépticos
por la lentitud de
anteriores acuerdos
de esta magnitud

Desde Harvard
opinan que Obama
debe hacer del pacto
‘“‘una de sus grandes
prioridades”

La Casa Blanca
insiste en que

el escandalo del
espionaje de la NSA
no afecta al tratado

Federico Steinberg:
“El pacto intenta
recuperar el
liderazgo atlantico y
combatir su declive”

Con todo, el acuerdo tam-
poco concita un entusiasmo
unanime. En EEUU hay opi-
niones de todo tipo. Los fun-
cionarios norteamericanos
destacan los beneficios para
los exportadores, pero se
muestran escépticos sobre la
posibilidad de que la Casa
Blanca y los lideres europeos
puedan cumplir con el ambi-
cioso objetivo de finalizar el
acuerdo en 2014. Claude Bar-
field, exasesor de la Oficina
del Representante de Comer-
cio Exterior de EEUU y hoy
parte del American Enterpri-
se Institute, destaca el histo-
rial de fracasos alahora de lo-
grar una cierta convergencia
regulatoria entre ambos terri-
torios, lo que deja pocas espe-
ranzas de un avance impor-
tante en el plazo estipulado.
Un plazo en el que se deben

resolver cuestiones tan espi-
nosas como las tarifas agrico-
las o la propiedad intelectual.

Los expertos de la Univer-
sidad de Harvard hacen hin-
capié en el mismo punto. Se-
fialan que Barack Obama en-
tiende los beneficios econo-
micos y geopoliticos del trata-
do, que “debe hacer de esta
cuestion una de sus grandes
prioridades”, dedicandole un
“considerable tiempo perso-
nal”. “El compromiso presi-
dencial eslaclave”, concluyen
en el centro. Sin embargo,
puede no suceder lo mismo
con los reguladores y con los
congresistas, que podrian di-
ficultar el acuerdo, segin los
analistas de Harvard. Convie-
ne recordar que en 2016 hay
elecciones presidenciales, y el
pacto podria convertirse en el
altimo gran legado econdmi-
codel actuallider.

Andrés Simonyi, director
del centro para Relaciones
Transatlanticas de la Univer-
sidad Johns Hopkins, insiste
en la complejidad institucio-
nal. “Es importante que haga-
mos todo lo posible para ex-
plicar a la otra parte de la ne-
gociacion como funciona
nuestro sistema en Washing-
ton, porque los europeos sa-
ben muy poco de eso”, afirmé
en una reciente discusion en
la Brookings Institution.

En las tltimas semanas ha
irrumpido en todo este proce-
so un misil de gran capacidad
destructiva. El escandalo de
las presuntas escuchas ilega-
les dela Agencia de Seguridad
Nacional (NSA) a lideres eu-
ropeos podria, si no reventar,
al menos ralentizar las nego-
ciaciones. La Casa Blanca y la
UE ya han dicho que ambas
cosas no tienen nada que ver,
pero la opinion publica ve la
labor exterior de EEUU con
0jos mas criticos que nunca.

Las cifras

que justifican
el pacto
transatlantico

214.000

millones de euros

Seguin un estudio

de la Comisién Europea,
el acuerdo podria generar
119000 millones al afio
parala UEy 95.000
millones para EEUU.

El volumen de comercio
creceria un 6% para

los primeros y un 8%
para los segundos.

2.000.000

puestos de trabajo

La liberalizacién en los
intercambios de bienes y
servicios estimularfa

el tejido productivo y

la creacion de empleo.

La UE estima que se
crearfan dos millones en
ambos blogues. En Esparia
se generarfan 143.000.

330

mill. consumidores

Las economias de EEUU y
los veintisiete paises

dela UE sumanun
mercado de 830 millones
de consumidores. No
obstante, la Organizacion
de Consumidores
Europeos afirmé
recientemente que recela
del acuerdo.

30%

comercio mundial

Siambos blogues

se aliasen en un mercado
comun, éste representaria
el 30% del comercio
mundial.

143.000 nuevos empleos
espaiioles en juego

NUEVO IMPULS0/ El automavil y la construccion son dos de los
sectores que pueden verse mas beneficiados con el pacto.

B.Garcia/M.Roig.
Madrid/Bruselas

Espana se juega mucho con la
negociacion del nuevo trata-
do, al ser la quinta potencia de
la Unién Europea y ser espe-
cialmente sensible a aquellos
sectores a los que mas puede
beneficiar, como la construc-
cién y el automévil. Los datos
de la Comision Europea indi-
can que podrian generarse
hasta 143.000 nuevos em-
pleos con el acuerdo comer-
cial, que supondria un leve
respiro alas altas tasas de paro
que sufre la economia local, y
mejorar el PIB per capita es-
pafiol enun 6,5% si se levanta-
sen todas las trabas arancela-
rias. Si se mantuviesen los
aranceles y solo se homoge-
neizara lanormativa, el incre-
mento se limitaria al 0,3% se-
gun estudios de la misma Co-
mision Europea.

Los datos que maneja la
Comision Europea muestran
en muchos casos ese coste re-
gulatorio supera con creces al
arancel. Por ejemplo, un fa-
bricante europeo que quiera
comercializar un automévil
en EEUU debe pagar un im-
puesto del 2,5% del valor del
producto alahacienda ameri-
cana. Sin embargo, el coste de
adaptar ese automovil a la
normativa estadounidense
supone un coste del 20%.

Segtn estos datos, la reduc-
cién de un 25% de los costes
regulatorios tendria un im-
pacto equivalente al 0,5% del
Producto Interior Bruto de la
Unién Europea: unos 65.000
millones de euros. Este dina-
mismo se dejaria experimen-
tar en Espania, que es la quinta
potencia europea, detras de
Alemania, Francia, Reino
Unido e Italia. Las 17 factorias

El presidente espafiol, Mariano Rajoy, junto a Barack Obama.

en territorio espafiol suponen
aproximadamente el 6% del
PIB espaiiol, segin un infor-
me de Invest in Spain con fe-
cha de noviembre de 2012.
Suponen aproximadamente
60.000 empleos sectoriales.
Este potencial acuerdo se
afiadiria a las ventajas compe-
titivas de la produccion tras la
devaluacion interna espafiola.

Otro de los sectores que
puede verse beneficiadoy con
especial interés para Espafia
es el de la construccion y obra
civil. En este dmbito, las em-
presas del Ibex han realizado
ya un importante trabajo en
Estados Unidos, donde las fi-
liales de ACS, Ferrovial o Ac-
ciona actiian como construc-

torasy concesionarias de obra
civil y plantas energéticas, es-
pecialmente en renovables
(fotovoltaica, edlica, termoso-
lar, etc.). El acuerdo puede
contribuir a facilitar el acceso
a concursos publicos sin las
estrictas limitaciones de sede.

Sin embargo, fuentes co-
munitarias aseguran que en
otros sectores, como el Qui-
mico, va a ser complicado ar-
monizar las regulaciones. A
ello hay que sumar el sector
audiovisual y cultural, donde
la UE, a instancias de Francia,
se ha reservado el derecho de
restringir la libertad comer-
cial imponiendo, por ejemplo,
cuotas de emision de produc-
ciones nacionales.



