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Herramientas, recursos e inspiracion
para que un negocio pueda crecer

Bizbarcelona agrupa del 23 al 24 de octubre en el recinto ferial de Montjuic mas de 120 actividades y
talleres, asi como 70 expositores para impulsar el crecimiento de auténomos, pymes y comercios

Xavi Datzira

En un mundo que avanza a ritmo fre-
nético impulsado por las novedades
tecnoldgicas, cualquier negocio debe
actualizarse constantemente para res-
ponder a las necesidades de cada
momento. Por eso, la 14° ediciéon de
Bizbarcelona, que se celebra del 23 al
24 de octubre en el recinto ferial de
Montjuic, tiene como objetivo ofrecer
nuevas herramientas y recursos para
estimular y acelerar la actividad del te-
jido empresarial de la ciudad. Sobre
todo en aspectos como la digitaliza-
cion, laintegracion de la sostenibilidad
y en la definicion de un propdsito claro
para auténomos, pymes y COmercios.

Para ello, el acontecimiento conta-
ré con un programa de mas de 120
actividades para que los profesionales
puedan mantenerse en el diade las Ul-
timas tendencias del mercado y con
70 empresas que ofreceran sus pro-
ductos y servicios para impulsar los
negocios de comercios, pymesy pro-
fesionales autonomos de la ciudad.
“Yahace mas de una década que Biz-
barcelona acompana la economia de
la ciudad en su transformacion e iden-
tifica las oportunidades que ofrece el
mercado local y global”, explica el te-
niente de alcalde de Economia, Ha-
cienda, Promocion Econémicay Turis-
mo, Jordi Valls.

Soluciones diversas

Los visitantes podran conectar con
expertos, conocer las nuevas tenden-
clas, modelos de negocio, transforma-
cion digital, mérketing, ventas, interna-
cionalizacion, distribucion, financia-
cion, liderazgo o gestion del talento,
entre otros. “Se han programado las
actividades pensando en diferentes
perfiles profesionales, sectores y nece-
sidades, por lo cual esperamos gran
afluencia de publicoy, sobre todo, que
los visitantes encuentren soluciones e
ideas para avanzar en los negocios y
sus actividades”, anade Valls. Bizbar-
celona esta organizado por Fira de
Barcelona'y promovido por el ayunta-
miento a través de Barcelona Activa, la
Diputacion de Barcelona, Pimec, el
Area Metropolitana de Barcelonay la
Cémara de Comercio de Barcelona.

La zona de exposicion de la pasada edicion de

Una de las claves del salén es su
programa de conferencias, talleres y
sesiones de networking, a cargo de
150 expertos. Entre los ponentes mas
destacados de esta edicién se en-
cuentra Gina Vidal, coach y consulto-
ra sobre liderazgo y gestién, que im-
partiré la conferencia Sin vinculo no
hay liderazgo. También Albert Riba,
empresario, escritor y conferenciante
especializado en el cambio, adapta-
ciony transformacion de las personas.
A través de la charla Mamut o Sa-
piens, Riba reflexionara sobre la resis-
tencia al cambio que se esta viviendo
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En las conferencias
se abordaran temas
como el liderazgo o
la adaptacion a los
cambios actuales

Los talleres
trataran aspectos
como la gestion,
la innovacién o la
sostenibilidad

conlallegada de lalA. Otros ponentes
destacados son Joan Riera Calvo,
profesor de emprendimiento e innova-
cién de ESADE; Ménica Mendoza,
consultora y referente del mundo de
las ventas; o Jordi Reche, especialista
en lenguaje no verbal.

Talleres y ‘networking’

Asu vez, con el objetivo de proporcio-
nar a los visitantes la oportunidad de
descubrir nuevas habilidades o adap-
tar los conocimientos que ya tienen al
mismo tiempo que amplian su red de

contactos, Bizbarcelona ofrece unos
30 workshops a cargo de expertos en
gestion, digitalizacion, innovacion y
sostenibilidad. En ellos se daran a co-
nocer nuevas herramientas para digi-
talizar un negocio, se aclararan dudas
en temas de fiscalidad y legalidad, se
facilitaran recursos para la optimiza-
cién de la estrategia de ventas y se
aconsejara sobre como mejorar la co-
municacion o la internacionalizacion. Y,
por supuesto en estos tiempos, de
qué forma incorporar la inteligencia ar-
tificial en el dia a dia de un negocio.

El networking volvera a ser otro de
los pilares fundamentales en esta edi-
cién, con mas de una veintena de ac-
tividades programadas para fomentar
las conexiones entre profesionales,
como speed datings, encuentros en-
tre personas interesadas al iniciar un
nuevo negocio adquiriendo una em-
presa en funcionamiento y presenta-
ciones de proyectos para atraer nue-
VOs socios. Igualmente, los visitantes
que estan poniendo en marcha un
nuevo proyecto tendran la posibilidad
de recibir orientacion personalizada
por parte de mas de 50 expertos y
profesionales.



