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Casi unañodespuésdeque

lasnegociacionesconEE UU

para liberalizar los inter-

cambios comerciales entra-

rán en víamuerta, la Unión

Europadejóclaraayersu in-

tención de seguir profundi-

zando en la libertad comer-

cial,connuevostratadospara

derribar las barreras aran-

celariasynoarancelariasque

obstaculizanlasexportacio-

nes e importaciones de bie-

nes. En el discurso anual

sobre el estado de la Unión,

elpresidentedelaComisión

Europea (CE), Jean-Claude

Juncker,pidióconcluirpara

finalesdeañoel tratadoco-

mercialactualizadoconMé-

xico y el acuerdode asocia-

ción con lospaísesdelMer-

cosur. “Acabamosdecerrar

conCanadáunacuerdoque

se empezará a aplicar la

emana próxima de forma

provisionalyhemosllegado

a un acuerdo político con

Japónsobreunfuturoacuer-

do económico”, incidió

Junckerensudiscurso.Tam-

biénpropusoempezarane-

gociaruntratadodelibreco-

mercio con Australia y

Nueva Zelanda.

Con estos mensajes, la

Comisión Europea quiso

dejarclaroquequiereseguir

transitando por esa senda,

con o sin la compañía de

EE UU,queen laactualidad

representa el 40% del PIB

mundial. Lasnegociaciones

del tratado de libre comer-

cio(conocidocomoTTIPpor

sussiglaseninglés)andaban

encaminadas con Barack

Obama, pero quedaron de-

finitivamente paralizadas

por dos razones: la llegada

de Donald Trump a la Casa

Blanca y el recelo de París

yBerlínafirmarunacuerdo

que quitaba más de lo que

ofrecía a los socios comu-

nitarios.

Nadamás llegara lapre-

sidencia, Trump abogó por

revisar todos los acuerdos

de libre comercio firmados

porEE UUyparalizó losque

seestabannegociandobajo

dos premisas: todos perju-

dicabanlos interesesnorte-

americanos y las empresas

localesteníanquetenerpre-

ferencia sobre las extranje-

ras. En paralelo, Francia y

Alemania lideraron el re-

chazoeuropeoa la firmade

un tratado que daba exce-

sivopoder a lasmultinacio-

nales,mientrasque laapro-

bación del brexit dejó a Es-

paña sin el apoyo del Reino

Unido endefensadel TTIP.

La hoja de ruta descrita

porJunckerparaacelerar la

firma de acuerdos comer-

ciales, sinembargo,estásu-

jeta a numerosos contra-

tiempos. Y el más impor-

tante es el del acuerdo de

libre comercio conCanadá,

que entra en vigor la sema-

naqueviene.Estepactoten-

drá que ser aprobado por

cada uno de los 28 parla-

mentosdelaUniónEuropea

para su ratificación defini-

tiva. Es la primera vez que

las autoridades comunita-

riastendránquesometerse

a la voluntad de los gobier-

nos nacionales, como con-

secuencia de la sentencia

del Tribunal de Justicia de

laUniónEuropea,hechapú-

blicaenmayo.Estaestable-

ció que la UE no puede ce-

rrar losnuevosacuerdosco-

merciales, quevanmásallá

de las cuestiones arancela-

riasycubrenaspectoscomo

la contratación pública o el

desarrollosostenible, sinel

visto bueno de los parla-

mentos de los Estados

miembros.Estosignificaque

cualquier estado podría

anularel tratadodelibreco-

mercioconCanadásisupar-

lamentono lo ratificaen los

próximosmeses.Unasitua-

ción inédita hasta ahora en

la UE.

La revisión del acuerdo

de librecomercioconMéxi-

co, en marcha desdemayo

de2016, llevayatresrondas

denegociaciones (la última

se produjo en abril en Bru-

selas) y ha quedado igual-

mente paralizado por dis-

tintas razones. México no

quería quedarse al margen

del TTIP y quería firmar un

acuerdo con la UE para be-

neficiarsedelderribodeba-

rrerasarancelariasentredos

zonas que sumaban el 80%

del PIBmundial. El frenazo

quehasufridoel tratadode

libre comercio entre EE UU

y la UE, unido a la revisión

delpactoentreCanadá,Mé-

xicoyEE UU(conocidocomo

Nafta por sus siglas en in-

glés)hanestancadolascon-

versaciones.

Por último, las negocia-

ciones con Mercosur, for-

madaporBrasil,Argentina,

Paraguay y Uruguay e ini-

ciadashace18años,también

estánsometidasaeventua-

lidadesdetodotipo.Lamás

recienteeslaexpulsióntem-

poral deVenezuela el pasa-

domesdeagosto, ratificada

por los otros cuatro países

como medida de presión

paraaislaralEjecutivodeNi-

colásMaduro.Lamedidasu-

ponesolo la“suspensiónde

losderechosyobligaciones

de Venezuela” y no su ex-

clusión porque los países

quieren dejar la puerta

abierta al regreso del país

“tan pronto sea restaurado

elordendemocrático”.Aese

factorseuneelhechodeque

Brasil, elmayormercadode

Mercosuryelmercadomás

importante de Latinoamé-

rica, ha encadenado dos

años seguidos en recesión.

Turquía y

México, grandes

socios de España
fuera de la UE

� Cuota. Entre enero y

junio de 2017, las empre-

sas españolas destina-

ron el 66% de sus expor-

taciones a países de la

Unión Europea, con un

avance del 9,6% respec-

to al mismo período del

anterior ejercicio. Fuera

de la UE, el porcentaje

de ventas fue del 33,4%,

con un incremento del

11,4% anual.

� Acuerdos comerciales.

La estadística mensual

que elabora la

Secretaría de Estado de

Comercio establece que

las exportaciones fuera

de la UE ascendieron a

47.063 millones de euros

en el primer semestre

de 2017. De esa canti-

dad, 23.422 millones (un

49,7% del total) tuvieron

como destino países con

los que la UE tiene

acuerdo de libertad

comercial. Los más

importantes en volumen

son Turquía, con 2.733

millones, y México, con

2.241 millones.

� Importaciones. La clasi-

ficación no cambia en

las dos primeras posi-

ciones si lo que se anali-

zan son las compras de

bienes a los catorce paí-

ses con los que la UE

tiene acuerdos para

liberalizar los intercam-

bios comerciales. El pri-

mer proveedor de bie-

nes es Turquía, con 3.071

millones, seguido de

México, con 2.113. A muy

poca distancia aparece

Corea del Sur, con 2.004

millones y un crecimien-

to del 73,1% respecto al

primer semestre de

2016. También es llama-

tiva la presencia en

cuarto lugar de

Vietnam, con 1.287

millones de euros, y de

Perú, con 1.038 millones.

Eltratadoque
eliminalos
arancelescon
Canadádeberáser
ratificadoporlos
28Parlamentos
delosEstados
miembros

La comisaria europea de

Comercio, Cecilia Malms-

tröm. EFE

63%
es la cifra de ventas

de la UE a otro país

europeo

Catorce naciones, la mitad

de las que conforman la

UE, tienen a tres vecinos

europeos como sus tres

principales socios comer-

ciales.
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