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Solo uno de cada cuatro autonomos
solicita las ayudas del ‘Kit Digital’

A pesar de que se aproxima el plazo en el que los emprendedores deberan presentar sus facturas
de modo exclusivamente digital, este colectivo contintia sin tomar conciencia de las ayudas, ya
desplegadas por la Unién Europea, para acelerar la digitalizaciéon de sus actividades contables
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Mujeres utilizando un ordenador en el trabajo.

impulsar las solicitudes del Kit Digital, el pro-
grama que pretende implantar soluciones tec-
noldgicas en el tejido productivo.

I a llegada de la factura electrénica no logra

Tan so6lo uno de cada cuatro auténomos ha soli-
citado la ayuda tecnoldgica, tal y como se despren-
de del Ultimo barémetro de la principal asociacién
de auténomos, ATA. Un dato que, a juicio de Billin,
empresa del grupo TeamSystem, resulta bastante
paradojico, pues muestra que los auténomos no
estan aprovechando el potencial de las ayudas eu-
ropeas para acelerar su digitalizacion y adaptarse
en tiempo y forma al nuevo marco legal que se ave-
cina con la llegada de la facturacion electrénica
obligatoria.

Ante estos datos se ha pronunciado Emilio Marti-
nez, Country Manager de TeamSystem Espaiia, quien
ha destacado el desaprovechamiento de una opor-
tunidad “Unica”: “Los autonomos y las microempre-
sas tienen ante si una oportunidad Unica para apro-
vechar el programa Kit Digital y liberar todo el po-
tencial de la facturacion electrénica. La digitaliza-
cién no es simplemente una respuesta a las nuevas
exigencias normativas; es la clave para transformar
negocios, acelerar el crecimiento y marcar la dife-
rencia en un mercado cada vez mas competitivo.
Mas que una obligacion, digitalizarse es una opor-
tunidad estratégica para evolucionar, optimizar pro-
cesos y posicionarse a la vanguardia del avance tec-
nolégico y empresarial. Desde TeamSystem, que-
remos ser un aliado estratégico para auténomos y
pymes en este camino, ofreciéndoles las herramien-
tas necesarias para afrontar su transformacion di-
gital con confianza y hacer crecer su negocio.”

Desde TeamSystem y Billin recuerdan que la obli-
gacion por parte de todos los negocios de tener un
software de facturacién que cumpla con los requi-
sitos marcados por Hacienda comenzara a partir
del 1 de enero de 2026. Una imposicion para la que
programas como el Kit Digital son necesarios.

Cabe destacar que el sistema que envia las factu-
ras de manera directa a Hacienda estara disponi-
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Factura electrénica.

ble a partir del uno de julio de este mismo afio, aun-
que la Ley Antifraude entrara en vigor de manera
oficial hasta el afio 2026, el 1 de enero para empre-
sasy el 1 dejulio para auténomo.

En este sentido, para empresas de 0 a 2 empleados
el Kit Digital vence el proximo 31 de octubre, por lo
que el tiempo apremia a las compafiias a informar-
sey -llegado el caso- solicitar este programa. Al mis-
mo tiempo, los expertos lanzan una sefial de adver-
tencia ante la precariedad digital de las pymes y au-
tonomos: “2025 sera el afo de transicion ante la lle-
gada de la facturacion electrénica... Auténomos y
pymes deberian sacar el maximo provecho a las
ayudas europeas para avanzar en sus procesos de
digitalizacion, modernizar sus operaciones y opti-
mizar procesos para lograr una mayor eficiencia’,
ha sefialado Marcos de la Cueva, CEO de Billin.

Ademas, la exigencia tecnoldgica para las empre-
sas ird aumentando paulatinamente. Asi, poste-
riormente a la Ley Antifraude, entrara en vigor la
factura B2B como indica otra norma, la Ley Crea
y Crece, que persigue la digitalizacion del tejido
productivo y empresarial, especialmente de peque-
fAas, medianas o microempresas: todos los nego-
cios y profesionales tendran que elaborar facturas
en formato digital para sus clientes y proveedores
con el objetivo de que se pueda monitorizar su pa-
go y evitar la morosidad. Una ley que se retrasa
hasta 2027 para quienes facturen menos de ocho
millones de euros.

Con la inminente llegada de nuevas normativas des-
tinadas a acelerar la transformacion digital, las em-
presas tienen una oportunidad unica para moderni-
zar sus operaciones y lograr mejoras de eficiencia
significativas.

Segun un informe de TeamSystem de finales de
2024, el 69% de los autonomos y el 45% de las mi-
croempresas siguen facturando a mano, con lo que
supone en términos de pérdida de tiempo, errores,

09%

e impacto sobre la productividad. Un gap que tiene
consecuencias econémicas negativas para el teji-
do empresarial, ya que realizar facturas con papel,
boli y tablas de excel conlleva tiempo y errores que
generan pérdidas superiores a los 3.600 millones
de euros al afio para los auténomos, segun el men-
cionado informe.

La modernizacion de estos procesos mediante la
implementacion de herramientas digitales es por lo
tanto clave para optimizar recursos, reducir costes
y alinearse con los estandares europeos en un mer-
cado cada vez mas competitivo.

Todavia son un 60% de
auténomos los que realizan la
facturacion de forma manual



